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SIMPULAN DAN S

¥.l. Simpulan

Penjualan kredit adalah kegistan uvtama dari perusabasn karena hampir selorub
ennslan produk perusahasn dilakukan secars kredit sehingpa piutang usahs perusabaan
nenjadi salah satu aktiva lancar terpenting dalam jumlah dan peranannya dalam
perkembangan kekunatan ekonomi perusszhaan, Dengan demilian maka perusahaan haris
dapat menvusun suaty sistem pengendalian wiern yang atas sistemn peniualan kredit dan

piutang ugzha perusahaan, Hal ind ditgiukan urfuk mencegeh dan meminimalisas: resiko

terjadinva kecurangan dan kesalzhan vang dilakukan oleh karyewan perusshaan

sehingea dapat menjaga kekavaan peruszhasn dan meniamin keandalan dan ketelitian
2ZE iy Y ¥ L

data dan catatan akuntansi perusabaan.

Setelah dilakukan analisis ditinjau dari segl sistem pengendalian intern terhadap
formuiic vang digunakan dan setiap prosedur vang dialanksn dalam sistem penjualan
kredit dan pitang useha perusahaan maka dapat disimpulkan hal-hal berikat in:

1. Order Entry Form yang digunskan tidek menyediakan tempat. yang memadal untuk
pengisian deskripsi barang, kode barang dan kuantitas vang dipesan selain ity

foreantir tidak diber: nama dan tidak dibest berpeinor wol texcetak.

[

Forrmlir lam vang dipunakan dalam sistern penjuslan keedit dan piutang usaha yaitu
Surat Pengiriman Barang, Faktur Penjualan, Laporan Harian Collector dan Kwitansi

secara kescluruban telgh memennly koiteria rancangan formmlir yang baik.
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Trapsaksi penjualan kredit dan piutang ussha dilaksangkan lebih darl satu orang atau
saty fongsi. Fungsi-fungsi vang terlibat sdaleh penjualan, gudang, pengiriman

penagihan, dan alamtansi, schingge tercipta unswr  internal check  yang

mengakibatkan pekerjaan karvawan vang satu dicheck ketelitian dan keandalannya
oleh karyawan lain,

Penerimaan pesanan dari Customer diotorisasi cleh fungsi penjualan pada formulir
Surat Pengiriman Barang schegal persefujuan dinulainve kegiatan penjuelan,
Dengan demikian departemen penjualan menyatakan bertanggung jawab atas.
perintal pengiriman yang ditujukan ke bagian pengiviman dalarn memenuhi pesanan
Cu:s“tcm@z

idak adany

\ antara fumgst penjualan dan fungsi kredit. Dengen
demikian pemberian kredit kepada Customer ¢leh fungsi penjuslan seringkali tidak
terlebih dahwly dilakukan analisis terhadap status kredit, riwayat pelunasan dan saldo
piutang vang émsmndimg.
Terdapat vemisahsan fungsi-fungsl operasi dan fungsi penyimpanan yaitu bagian
godang, pengiriran dan pengeluaran barang dalam prosedur penyiapan dan loading
barang.
Igsuing Supervisor memberikan otorisasi pada Surat Pengiriman Barang untuk
engeluaran barang oleh bagian gndang dan penyesuaian terhadap catatan akuntansi
persedizan  sesual dengan jumlah  barang veng dikirm  oleh  Warehouse
Adunsinistrator. Hal ini menghindari peruszhaan dari terjadinye pengeluaran barang

dan pengubahan catatan akuntansi yang tidak diotorisasi.
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8. Fungsi Pengiviman menandatangani dan membubuhkan cap “Sudsh Dikirim™ pada

Surat Pengiriman Barang sebagai buktl teleh dilaksanskannys pengiviman barang

. .
sesual denean order Customer,

9. Petugas penginman mengisi dan menandstangani buku clspedisi sebapai tanda serzh

terima surat pengiriman barang, fakiur penmalan, dan fldur pajak dari fimgsi

peryualan, sehingga terdapat penetzpan tanggung jawab vang tegas dalam

penanganan dokamen penting perusahaan.

10. Adanya otorisasi Faktur Penjualan oleh Marketing Manager dengan membubublan

tanda tangan dan dalem pengotorisasian harus dilampiri dengan Surat Pengiriman

y

11. Pengubahan dan pencatatan date akuntansi perusabasn yaitu Pintang dan Persedizan
dilalukan denpan melampirkan dokumen sumber vaitu SPB dan Faktur vang ielsh
dictorisasi.

12. Lzporan Harian. Collector yang merupakan dokumen unfuk mencatat hasil (agihan
collector setiap hari ditandatangani oleh 3 bagian yang berbeda yaitu Collecior,
Collection Administrator dan Cashier.

13. Perusahaan fidak mengivimkan Swurat Pernyataan Piutang (dccownt Receivabie
Starement) secara periodik kepada setizp Customer, hanya dikirimkan jika terdapat

permintaan Customer atan masalah ketidsklengkapan dokumen perusahaan
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Y.2. Baram

Setelzh dilakukannnya a2nalisis ditemukan beberapa kondist perusahaan yang

.

tidak sesual depgan oriteria sistemn pengendalian intern yang dapal mengurangi

terjadinys kecurangan dan kesalahan oleh karyawan vang dapat merugikan perusahgan.

Untuk #u berikut ini beberapa saran yang dapat dijelankan perusahean untuk

-

mengurangl resiko kerugian tersebit dap dapat mencapai tujuan dilaksanakannya sistem

pengendalian intern vaitn menjapa kekayaan peruszhaan dan menjamin ketelitian dan

keandalan data skuntansi perusghazn:

)

. Yormmlir Order Entry Ferm yang digunskan sebalknya dilakukan penyesuaian

terhadap kebutphan perusahean dengan menvediakan tempat yvang memadai untuk

ja Ry

[

pengisian data pesenan Customer, diberikan nama formulir vang jelas untuk

memudzhkan pengidentifikasian dan  pemberian nomor wurt  tercetek umtuk

L ST

mengawasi penggunaan formulir { khat lampiran 7 ).
2. Perusshasn sebaiknya memisabkan fungsi penjualan dengan fungsi kredit. Bagian

]

Kredit hendaknya berada dibawsh bagian keuangan sehingga independen dari fungsi

Perusahaan dapat melakvkan invemfory fakimg atau perhitungan fistk persediaan

Lad
N

dengan catatannya welaypun tidak secara periodik tetapi tetap dilskukan sewaktu-

wakt (Swrprised Audif) teraiarsa untok jenis persediaan produk yang signifikan

4. Perusehazn sebaiknya mengirimksn Surat Pernyataan Piutang (decount Receivable)
secara periodic kepada debitur-debityr yang memiliki jumish pistang vang

sigrafikan, mengingat jumlah debitur perusahasn yang sangat banyak.

94





